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1. Cifras del Seguro Agrario en España 
A. Resultados 2025 

B. Prioridades 2026 

Sergio de Andrés, director general 



Cifras del Seguro Agrario en España 
Resultados 2025



SECTORES RECIBO DE 
PRIMA 2024

RECIBO DE 
PRIMA 2025

DESV. % 
S/FECHA

Herbáceos extensivos                                                                           205,95 207,82 0,91%
Frutales 182,91 177,18 -3,13%
Seguros pecuarios                                                                                              100,54 105,21 4,64%
Hortalizas (conjunto) 93,85 87,13 -7,16%
Uva de vino                                                                        88,84 92,61 4,24%
Cítricos 78,33 80,68 3,00%
Caqui                                                                            29,09 28,12 -3,33%
Olivar                                                                                    19,79 26,16 32,19%
Frutos secos                                                                              13,28 16,01 20,56%
Uva de mesa                                                                               14,36 14,25 -0,77%
Ajo                                                                                            15,40 14,20 -7,79%
Plátano 11,09 10,68 -3,70%
Compensación pérdida pastos                                                                           10,56 8,38 -20,64%
Resto de sectores 30,78 29,96 -2,66%
Total Grupos A+B                                                                           895,00 898,39 0,38%
RyD 124,80 130,83 4,83%
Total Grupo C                                                                                       124,80 130,83 4,83%
Total Grupos A+B+C                                                                 1.019,80 1.029,22 0,92% Cifras en millones de €

Capital asegurado
19.332 M€(+6%)

Producción asegurada
42MT (+3%)

Superficie asegurada
6,24MH (+5%)

Cifras del Seguro Agrario en España 
Datos de Contratación – Recibo de prima 2025 devengado a cierre 2025
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 45%
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Cifras del Seguro Agrario en España 
Datos de Contratación – Evolución recibo de prima 2016-2025 (M€)
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Cifras del Seguro Agrario en España 
Datos de Contratación – Evolución capital asegurado 2016-2025 (M€)



1.9%
en 2014

2.1%
% seguro agrario 

2025

Seguro agrario
1.029M€

+1%

2025

Prima total no-vida:
49.963M€

Ramo vida +23,2%

AutoSalud

Multirriesgo Otros

14.285M€
+ 8,4%

13.443M€
+ 11,4 

%

10.697M€
+ 6,6%

11.538M€
+ 4,2%

Seguro agrario
1.029M€ (+ 1%)

+7,8%

Fuente: ICEA

Cifras del Seguro Agrario en España 
Datos de Contratación – Ramo no-vida en España 
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Cifras del Seguro Agrario en España 
Datos de Contratación – Evolución subvenciones ENESA 2016-2025 (M€)
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Cifras del Seguro Agrario en España 
Datos de Contratación – Evolución subvenciones CC.AA. 2016-2025 (M€)
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Cifras del Seguro Agrario en España 
Datos de Contratación – Evolución subvenciones ENESA + CC.AA. 2016-2025 (M€)
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Cifras del Seguro Agrario en España 
Datos de Contratación –  % Recibo de prima subvenciones ENESA + CC.AA. 2016-2025 (M€)
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Tormentas

Incendio

Riesgos 
pecuarios

Dos fuertes oleadas: julio (Lleida) y agosto (numerosas zonas de España)
20.000 hectáreas siniestradas + granjas (aviar y porcino) afectadas.

4,5M€ en indemnizaciones.

Gran impacto mediático. Oportunidad para recordar el valor y calidad de 
servicio del seguro agrario.

Año convulso para sector ganadero:
Gripe aviar: riesgo cubierto (6M€)
Dermatosis nodular y peste porcina africana: riesgos no cubiertos

Muy pendientes de la evolución, impacto en el sector y reputación del Sistema.

+1 Millón hectáreas siniestradas por fenómenos tormentosos 
(pedrisco, lluvia torrencial/persistente, inundación, viento)

+500M€ en indemnizaciones.

Gran impacto mediático. Cifras que marcan máximos históricos.

13

Cifras del Seguro Agrario en España 
Siniestralidad –  Resumen principales siniestros por riesgo 2026



Riesgo Siniestralidad      
       2025 (M€)             

Media 2020 – 2024
(M€)

Fenómenos tormentosos
Pedrisco, lluvia, inundación, viento 529,79 308,89 

Sequía 12,82 149,46

Helada + cuajado 26,50 140,29

Incendio 4,89 2,07

Resto de riesgos agrícolas 48,95 52,75

Total Agrícola 622,95 653,51

Accidentes / Enfermedades 81,18 72,16

RyD 99,63 88,10

Total Seguros pecuarios 180,82 160,28

Siniestralidad total 803,77 813,79

Cifras del Seguro Agrario en España 
Siniestralidad – Evolución principales riesgos 2025 al cierre 2025



Cifras del Seguro Agrario en España 

Sequía 2023 Dana 2024 Pedrisco 2025

28 días 27 días 27 días

27 días25 días26 días

El plazo medio de pago se mantiene por debajo de 30 días, 
evidenciando la agilidad y eficiencia operativa

Pecuario 

Agrícola

Siniestralidad – Evolución plazo medio de pago



Año 

Prima de 
Riesgo

(PR)
(M€)

Siniestralidad
(SIN)
(M€)

Ratio
(SIN/PR)

(%)

Por periodos

PR
(M€)

SIN
(M€)

Ratio
(SIN/PR)

(%)
2006-2010 95,4 91,09%

2011 547,9 510,8 93,2

2.578,2 2.763,2 107,17%
2012 573,5 766,9 133,7
2013 501,1 503,9 100,6
2014 480 497 103,5
2015 475,7 484,6 101,9
2016 572,8 485,7 84,8

3.011,2 3.200,0 106,26%
2017 558,8 734,1 131,4
2018 630,7 738,3 117,1
2019 612,8 625,7 102,2
2020 636,1 616,2 96,9
2021 636,3 747,2 117,4

3.683,7 4.283,9 116,29%
2022 664 793,3 119,5
2023 734,6 1.241,2 169,0
2024 831,3 698,4 84,0
2025 817,5 803,7 98,3

Cifras del Seguro Agrario en España 
Siniestralidad – Evolución principales riesgos 2025 al cierre 2025
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3.449.450
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2.000.000

3.000.000
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Cifras del Seguro Agrario en España 
Siniestralidad – Superficie siniestrada 2016-2025



Índice de Calidad Percibida (ICP) 2025

NPS
(% Promotores - % Detractores)

Calidad Global
(Media, escala de 0 a 10) 

7,20 +30 89%
+21 cc vs. 2024 +10 pp vs. 2024

Subida generalizada en todos los indicadores

Fidelidad
(%Contratará)

+4 pp vs. 2024



Cifras del Seguro Agrario en España 
Prioridades 2026

Garantizar el equilibrio técnico de las líneas

- Individualización de las coberturas; acortamiento de la serie histórica y revisión de rendimientos  

Aumentar la implantación del seguro agrario

- Cítricos, ganado y uva de vino 

Optimización de la contratación 

- SITRAN; Control SIGPAC; Automatización de tareas y controles de calidad 

Optimización de la calidad en el siniestro mediante validación GIS 

Aceleración  de la innovación y transformación 



2. Seguros pecuarios – Plan 2026
• Novedades técnicas 2026 

Manuel Cardo, departamento de Estudios



Novedades técnicas 2026 

Línea 401

VACUNO DE REPRODUCCIÓN 
Y PRODUCCIÓN



Novedades técnicas 2026 
Situación del sector

Fuente: MAPA



4% de explotaciones en 
2025 sobre 2024

Novedades técnicas 2026 
Situación del sector

Fuente: MAPA



➢ Número de animales sacrificados 
estables

➢ Volumen de toneladas mayor

➢ Animales más selectos con más Kg 
canal.

Novedades técnicas 2026 
Situación del sector

Fuente: MAPA



Balanza comercial 
positiva

Novedades técnicas 2026 
Situación del sector

Fuente: MAPA



Novedades técnicas 2026 
Situación del sector

Fuente: MAPA



Efectivos productivos. - Explotaciones. - Relevo generacional

Novedades técnicas 2026 
Situación del sector

Fuente: MAPA



Novedades técnicas 2026 
Desafíos

Fuente: MAPA
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GRIPE AVIAR- Escalera de riesgo zoonótico

Fuente: Profesión Veterinaria.  Elisa Pérez

Novedades técnicas 2026 
Desafíos
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Novedades técnicas 2026 
Desafíos

Fuente: MAPA



Incrementos de mortalidad en KG por plaza

CCAA 2024 sb 2020
Aragón 106%

Castilla y León 93%
Castilla-La Mancha 103%

Catalunya 101%
Galicia 117%

Navarra 116%

Novedades técnicas 2026 
Normativas y directivas

Fuente: Medios externos 



Novedades técnicas 2026 
Acuerdos comerciales

Fuente: Medios externos 



Principales cambios:

✓ Mejora de las indemnizaciones:

➢ Mejora de la garantía de crías:

 Carne       Incremento 8% (25% - 27%) del VU reproductoras

 Leche       Incremento nºcrías indemnizadas al 12% (del 4% al 5%)

➢ Mejora de la tabla de valoración de carne

Novedades técnicas 2026 



Principales cambios: 
✓ Unificación de regímenes de “semiestabulación” y el de “fácil control”:

➢ Simplificación de la contratación
➢ Acceso más económico al seguro de nuevos asegurados (carne)
➢ Mejora de la tasación

 Tarifas: 

• Garantía básica: 
o Bajada de tasas del régimen de fácil control para equipararlas al de semiestabulación 

• Garantía adicional: 
- Accidentes individuales, enfermedades, madre y resto de parto y meteorismo:

o Aplicación de una tasa ponderada en función de la contratación de cada uno de los regímenes

Novedades técnicas 2026 



Principales cambios:
✓ Nuevas coberturas:

➢ Neumonías – g.adicional ENFERMEDADES
▪ Animales productivos para asegurados bonificados 
Sin repercusión en la tarifa.

➢ Enterotoxemias – g.adicional CARBUNCO y ENTEROTOXEMIA
▪ Animales NO productivos
Modificación tarifa. 

✓ Nuevas comarcas vacunación carbunco bacteridiano 
           - Badajoz (Badajoz), Trujillo (Cáceres) y La Sierra Norte de Sevilla (Sevilla)

Novedades técnicas 2026 



Principales cambios:
✓ Revisión edad consideración reproductores machos

o Sementales:  24 meses        20 meses

✓ Reducción tasas saneamiento 
✓ Acceso más sencillo al seguro de asegurados indemnes

✓ Incremento del nº de ganaderías asegurables como explotaciones de Alta Valoración Genética (AVG), 
pasando de 200 actuales a 300.

✓ Los animales procedentes de los centros de recría asegurados no tendrán carencia en la explotación de 
retorno

Novedades técnicas 2026 



Principales cambios:

✓ Modificación Régimen Centros de reproducción: Centros de testaje
➢Dentro del régimen de Centros de Reproducción
➢Controles de rendimiento para seleccionar los mejores
➢SEMENTALES > 5 meses (RECRÍA EN PROCESO DE EVALUACIÓN)

Novedades técnicas 2026 



Principales cambios:

- Actualización de precios de aseguramiento 

Novedades técnicas 2026 

2,5%

15-30%



Línea 402

VACUNO DE CEBO

Novedades técnicas 2026 



GARANTÍA BÁSICA

• Fiebre aftosa
• Riesgos climáticos y otros
• Ataque de animales

▪ Mortalidad por otras causas

▪ Pérdida de calificación por saneamiento

▪ Brote de enfermedad 

GARANTÍAS ADICIONALES

Novedades técnicas 2026 
Esquema de garantías



Incendio, Inundación, Nieve, Rayo. 
Aplastamiento por derrumbamiento, 

Intoxicación. 

1. Riesgos climáticos

2. Fiebre aftosa

Perdida por obligaciones de cuarentena
 Inmovilización de la explotación.                                     

La indemnización consiste en una compensación económica por animal y semana.
 

Mínimo indemnizable: 4 animales.

o 3,5 €/animal/semana
o Mínimo de inmovilización: 21 días completos.
o Máximo de Inmovilización: 17 semanas.

Novedades técnicas 2026 
Esquema de garantías



Garantías adicionales

  Mortalidad por otras causas (franquicia elegible 15% o 50%)
- Pérdida de calificación por saneamiento
- Brote de enfermedad

- Más de 5 semanas
- Menos de 2 años
- Más de 21 días en la explotación

Novedades técnicas 2026 
Esquema de garantías



1. Explotación de cría o “mamonera” (lácteos)

2. Cebadero (pasteros o lácteos)

3. Explotación de ciclo completo (lácteos)

Novedades técnicas 2026 
Regímenes



Novedades técnicas 2026 
Esquema de garantías

30%

Grupo de razas

Valor unitario

Máximo Mínimo

Razas en pureza de aptitud 
cárnica excelente 

conformación I
2.505 1.022

Razas en pureza de aptitud 
cárnica excelente 

conformación I
2.308 923

Resto de razas de aptitud 
cárnica y conjunto mestizo – 

Conformación A
2.109 843

Resto de razas de aptitud 
cárnica, razas doble aptitud y 

conjunto mestizo– 
Conformación B

2.028 811

Razas de aptitud láctea 1.511 604



Principales cambios:
✓ Mejora de garantías:

➢ GARANTÍA MORTALIDAD POR OTRAS CAUSAS:
▪ Franquicia de daños única actual del 15%
▪ Nueva opción        Franquicia de daños elegible del 50% 
        -  Abaratamiento tasa 40% respecto actual
         -  Sin limitaciones

➢ Inclusión ATAQUE ANIMALES SALVAJES en garantía básica

Novedades técnicas 2026 



Línea 404

OVINO Y CAPRINO

Novedades técnicas 2026 



Principales cambios: 
✓ Nuevas coberturas:

➢ Peste Pequeños Rumiantes en GARANTÍA BÁSICA
➢ Retirada de leche ante sospecha de Tembladera

✓ Revisión de la edad en los cebaderos, sin variación de tasa: 

“Animales, machos o hembras, pertenecientes a cebaderos o centros de tipificación de al menos dos meses de edad o 15 Kg 
de peso y de hasta 8 meses de edad o 50 Kg de peso, destinados a su sacrificio en matadero”

Cambios de coberturas
Línea 404



✓ Actualización de precios de aseguramiento 

Cambios de coberturas
Línea 404

≤ 5 %

Animales 
reproductores 
(aptitud láctea)

Valor unitario / Euros

Ganaderías convencionales Ganaderías ecológicas, amparadas bajo IGP y/o con logotipo «raza autóctona» 

Máximo Mínimo Máximo Mínimo

Animal de raza 200 80 220 88
Animal no 

perteneciente a una 
raza

140 56 154 62

Animales 
reproductores 

(aptitud cárnica)

Valor unitario / Euros

Ganaderías convencionales Ganaderías ecológicas, amparadas bajo IGP y/o con logotipo «raza autóctona» 

Máximo Mínimo Máximo Mínimo

Animal de raza 136 55 150 60
Animal no 

perteneciente a una 
raza

85 34 93 38



Línea 405

EQUINO

Novedades técnicas 2026 



Principales cambios:
✓ Mejora de indemnizaciones:

➢ Incremento indemnización intervención prolapso uterino: 

 -  60€        95€ (G. Parto y cirugía)

➢ Aumento % indemnización en tablas valoración

✓ Inclusión nueva cobertura: MUERTE DE CRÍAS:

➢ Cubre la muerte de crías desde el nacimiento hasta un mes de vida

 - Explotaciones grupos de razas distintas a Pura Raza Española

 - Recargados máximo 50%, neutros o bonificados

➢ Indemnización: 20 % Valor unitario declarado de las reproductoras

*Cubierta cría con G.Parto y cirugía solo en caso de que la madre fallezca

Cambios de coberturas
Línea 405



Principales cambios:
✓ Actualización de precios de aseguramiento (entre 10%-25%)

Cambios de coberturas
Línea 405

Animales inscritos únicamente en el Registro de nacimientos 
o Registro del Libro Genealógico

10-25%

Tipos de animales Mínimo (€/animal) Máximo (€/animal)

Recría 640 1.600

Yeguas 1.400 3500

Sementales 1.600 4000

Tipología

Animales Reproductores Animales de Recría

Ganaderías convencionales 
Ganaderías ecológicas y/o 

con logotipo «raza 
autóctona» 

Ganaderías convencionales 
Ganaderías ecológicas y/o 

con logotipo «raza 
autóctona» 

Máximo Mínimo Máximo Mínimo Máximo Mínimo Máximo Mínimo

Otras razas autóctonas 975 390 1073 429 615 246 676 270

Tipología pesadas (>800 Kg) 1.210 484 1331 532 880 352 968 387
Tipología semipesadas (575-800 

Kg) 990 396 1089 436 693 277 762 305

Resto 550 220 605 242 385 154 423 169



Línea 408

PORCINO

Novedades técnicas 2026 



• Principales cambios:

✓ Actualización de precios de aseguramiento:

                 Razas selectas e Ibérico                               Cerdo blanco
          (hasta 30%)                                                                      (hasta 17%)

Novedades técnicas 2026 



Línea 415

RETIRADA Y DESTRUCCIÓN DE 
ANIMALES MUERTOS EN LA 

EXPLOTACIÓN

Novedades técnicas 2026 



Principales cambios:

✓ Coeficientes individualizados de tasa

✓ Eliminación garantía adicional RyD en seguros de vida

✓ Aclaración de la gestión de la garantía básica ZPAEN

✓ Actualización de precios de aseguramiento 

Novedades técnicas 2026 



3. Gestión de la contratación en los seguros pecuarios
• Novedades de gestión

o Consulta de medidas de pecuario

o Eliminación garantía adicional RyD en seguros de vida

o Otros cambios en seguros de vida

Mirian Ramírez, departamento de Producción



El coeficiente calculado para cada REGA está disponible en el entorno público.

Entorno público

Novedades de gestión
Consulta de medidas de pecuario (nuevos coeficientes individualizados de tasa)

Pueden realizarse desde la web de 
Agroseguro.

- Clientes 

- Gestiones Clientes

- Coeficientes Tasas RyD



Selecciona el plan/línea que quieras consultar.

Elige el tipo de consulta: por NIF o por REGA.

El sistema mostrará la información detalle según el nivel seleccionado.

1

2

3

En las consultas por NIF y por REGA está disponible la descarga de la información en Excel

Nota: Para acceder al histórico de primas e 
indemnizaciones (entorno público) se requerirá la 

referencia de la última póliza contratada.

Por NIF

Por REGA

Muestra el histórico de primas e 
indemnizaciones de los REGA´s 
asociados.

Muestra el coeficiente tasa calculado 
para ese REGA concreto.

Novedades de gestión
Consulta de medidas de pecuario (nuevos coeficientes individualizados de tasa)



Novedades de gestión
Consulta de medidas de pecuario (nuevos coeficientes individualizados de tasa)



Eliminación de la cobertura RyD como garantía adicional en las líneas de vida, debido a su baja aceptación y a los inconvenientes operativos que generaba.

¿Cómo se ha gestionado la renovación de pólizas con esta garantía?

• Las pólizas de vida que incluyen esta garantía se renovarán sin la cobertura adicional de RyD.
• Los asegurados que contraten una póliza nueva de RyD y hayan tenido dicha garantía contratada en el plan anterior no tendrá carencia.

• La Primera Comunicación, es el primer envío a los asegurados, por lo que a través de carta ordinaria se le ha trasladado lo siguiente:

“Le informamos que en el Plan 2026, la cobertura de retirada y destrucción de animales muertos (RyD) ya no está incluida en las pólizas 
de ganado de vida; por este motivo, esta cobertura ha sido excluida de su propuesta de renovación. No obstante, le informamos que puede 
contratar una nueva póliza de la línea 415 retirada y destrucción de los animales muertos en la explotación. Para ello, deberá ponerse en 
contacto con su mediador o con la entidad aseguradora.”

¿Cómo se ha comunicado al asegurado?

• Se envió en marzo un fichero con las pólizas contratadas  hasta el 28 de febrero.
• En junio se remitirá otro fichero con la información correspondiente del 1 de marzo al 31 de mayo. 

¿Cómo se ha comunicado a las entidades?

Novedades de gestión
Eliminación garantía adicional RyD en seguros de vida



Unificación del régimen de semiestabulación con el de extensivo fácil control.

Modificación régimen de centros de testaje. 

¿Cómo se ha gestionado la renovación de pólizas con régimen de semiestabulación?

• Las pólizas que incluyen régimen de semiestabulación se renovarán con extensivo fácil control.

• La Primera Comunicación, es el primer envío a los asegurados, por lo que a través de carta ordinaria se le ha trasladado lo siguiente:

“Le informamos que para el plan 2026, se unifica el régimen “Semiestabulación” con el de “Extensivo fácil 
control”, manteniéndose este último régimen con las mismas coberturas.”

¿Cómo se ha comunicado al asegurado ambas novedades?

“Le informamos que en el Plan 2026, el régimen de “Centros de reproducción” pasa a denominarse “Centros de 
reproducción y testaje”, sin que este cambio implique modificación en las coberturas.”

Novedades de gestión
Otros cambios en seguros de vida



Nueva opción de franquicia elegible dentro de la garantía de mortalidad por cualquier causa.

Inclusión de la cobertura frente a ataque de animales salvajes en la garantía básica.

¿Cómo se ha gestionado la renovación de pólizas con nueva opción de franquicia?

• La Primera Comunicación, es el primer envío a los asegurados, por lo que a través de carta ordinaria se le ha trasladado lo siguiente:

“Se incluye una franquicia elegible del 50% para la garantía adicional de mortalidad por cualquier causa. Si le 
interesa, consulte con su entidad o mediador.”

¿Cómo se ha comunicado al asegurado ambas novedades?

“Se incluye en la garantía básica la cobertura frente a ataque de animales salvajes o asilvestrados.”

• Las pólizas que incluyen mortalidad por cualquier causa se renuevan con la que tenían actualmente y se comunica que pueden cambiarla.

Novedades de gestión
Otros cambios en seguros de vida



Inclusión de cobertura frente a la peste de los pequeños rumiantes (PPR).

Cobertura por retirada de leche en casos de sospecha de Scrapie.

¿Cómo se ha gestionado la renovación de pólizas para la garantía (PPR)?

• Todas las pólizas se tienen que renovar incluyendo esta cobertura como garantía elegible obligatoria.

• La Primera Comunicación, es el primer envío a los asegurados, por lo que a través de carta ordinaria se le ha trasladado lo siguiente:

“Se incluye en la garantía básica la cobertura frente a la peste de los pequeños rumiantes (PPR).”

¿Cómo se ha comunicado al asegurado ambas novedades?

“Se incluye en la garantía básica la cobertura por retirada de leche en caso de sospecha de Scrapie.”

Novedades de gestión
Otros cambios en seguros de vida



3. Gestión de la contratación en los seguros pecuarios
Puntos clave de la gestión

o Pólizas renovables 

o Gestión de cambios de titularidad 

o Gestión del infraseguro

Prioridades de contratación 2026

Ana García y Beatriz Javier, departamento de Producción



Las renovaciones siguen siempre un ciclo anual automático para las pólizas renovables. Durante el proceso, la póliza “vive” primero en un entorno 

separado llamado precartera, y solo justo al final pasa a ser póliza en vigor.

A nivel general, el proceso se divide en 5 fases clave

82 días antes de que la póliza 

entre en vigor

67 días antes de la entrada en 

vigor

Entrada en vigor si es hábil, si no al 

primer día hábil siguiente

Generación de 
precartera Precálculo 1º comunicación Comunicación definitiva Paso a póliza

Ocurre 4 días después, se 

recalculan los importes actualizados

Versión final, se realiza 4 días 

antes de la entrada en vigor

Cada fase del proceso se ejecutará de forma independiente, permitiendo parar o adelantar un hito sin retener el resto.

Cambio principal

Puntos clave de gestión
Pólizas renovables



(*) NO SE PERMITIRA contratación de póliza nueva para ese asegurado durante un año.

¿Cómo solicitarlo?

NO SE PUEDE RESCINIDIR.

Impago recibo renovación  suspensión garantías:

• Si paga en los 30 primeros días:  póliza en vigor desde fecha renovación

• Si no paga, anulación de la póliza a los 30 días y se incorpora en base de datos que no pueden contratar*

• Si paga fuera de los 30 primeros días: queda la póliza en vigor con garantías a partir de esa fecha.

Por solicitud entidad, tomador o asegurado, con 30 días de antelación a la fecha de renovación.

• Comunicación escrita por email firmada por el asegurado junto fotocopia de su DNI

Puntos clave de gestión
Rescisiones



• Datos del asegurado

• Subvenciones

• Destinatario

• Número y titular de la cuenta

• Grupo de raza

• Especie asegurada

• Régimen de manejo

• Nº de animales

Puntos clave de gestión
Datos que revisar en una renovación



Puntos clave de gestión
Medio de comunicación – tercero de confianza

Las comunicaciones se envían a través del tercero de confianzaPara pólizas renovables

¿Qué beneficios aporta?
• Garantiza el cumplimiento normativo y asegura la legalidad

• Permite disponer de evidencia del envío y de la recepción de las comunicaciones

Aspectos clave a tener en cuenta:

• Es fundamental que los datos del asegurado (teléfono móvil, correo electrónico y dirección) sean correctos y estén actualizados.

• En caso necesario, se deben incorporar o actualizar los datos de aquellos asegurados que no los tengan completos.

Se remiten a los datos de contacto que figuran en la póliza¿Dónde se envían?

Canales de envío 1. Se realiza el envío por correo electrónico

2. En caso de fallo u omisión del correo, se envía por SMS

3. Si persiste el fallo o no hay ni correo ni móvil, se realiza el envío por 

servicio postal



Puntos clave de gestión
Ventajas de las pólizas renovables

La póliza se renueva sola al 

vencimiento, sin necesidad de 

contratar un seguro nuevo

1

Continuidad automática de cobertura.

No hay riesgo de tener carencias

2

Se pasa el cobro automáticamente 

a la cuenta indicada

3

No necesitas volver a pasar 

procesos de contratación

4

Mayor estabilidad y tranquilidad

5

Mantiene historial

6



Puntos clave de gestión
Gestión cambios de titularidad

Se asigna por coeficiente. No hace falta comunicarloPara pólizas de RyD a partir del plan 2026

Para pólizas de RyD del plan 2025 y para vida Hay que comunicarlo antes de contratar para la correcta aplicación de la medida. 

De esta manera:

• Se emite el recibo con el importe de prima correcto

• Se evitan regularizaciones que pueden conllevar impagos

• Se evita malestar al asegurado

Si no se comunica: Se detecta por controles 

y se aplicará la medida que corresponda

Caso real:

Un asegurado contrató una póliza sin comunicar el cambio de titularidad. Como consecuencia, el recibo de prima que abonó inicialmente ascendió a 251.247,97 €, importe 

inferior al que correspondía.

Tras detectarse el cambio de titular en los controles posteriores, se verificó que debía aplicarse un recargo en la póliza. De este modo, la prima correcta que debería haberse 

abonado era de 414.006,96 €, generándose una regularización por diferencia de 162.758,99 €.

Además, al no estar domiciliada la póliza y haberse efectuado el pago mediante transferencia, el recibo de regularización se emitió al tomador. Esto implicó que el tomador 

tuviera que gestionar el cobro del importe al asegurado. Al no lograrse dicho cobro, el tomador entró en situación de morosidad, lo que derivó en la suspensión del pago 

de siniestros para todo el colectivo.



Puntos clave de gestión
Domiciliación frente pago por transferencia

Ventajas de la 
domiciliación

Mejora la calidad de la 
contratación (más rapidez y 

eficacia)

El asegurado dispone de su 
póliza de forma inmediata (área 

clientes, descarga PDF)

Indemnización disponible 
en 24–48 h

Reducción del riesgo de fraude 
y de retrasos en el envío de 

pólizas

Emisión de recibos 
inmediata

El precio facilitado al asegurado no 
se modifica, salvo controles de 

calidad en contratación.

Menor gestión para mediadores y 

tomadores (los impagos los 

gestiona Agroseguro)

Póliza pagada y en el sistema 
desde el primer día



1

En ningún caso el número declarado podrá ser inferior al censo real en el 
momento de formalizar la contratación del seguro 

RESTO DE ESPECIES

El asegurado declarará el censo habitual de su ciclo 

productivo, actualizado a la fecha de realización del 

seguro, de cada una de sus explotaciones.

BOVINO

El asegurado declarará el censo que compondrá, 

durante el periodo de cobertura, cada una de sus 

explotaciones.

En las pólizas de RyD se deben asegurar:

El control de infraseguro se realiza por la necesidad de ajustar la póliza a su riesgo.

Trabajo conjunto: inspecciones administrativas e inspecciones periciales
OBJETIVO

Puntos clave de gestión
Gestión del infraseguro



Puntos clave de gestión
Gestión del infraseguro

Inspecciones 
administrativas

¿En qué consiste?

Con el SWEB SITRAN, se realiza el control de todas las pólizas con diferencia en el censo. 

• Se compara el N.º de animales asegurados en póliza con el número de animales que figura en SWEB 
SITRAN

¿Cómo actuamos?

•  Sacamos pólizas marcadas por infraseguro una vez revisado con SWEB SITRAN.

• Si todo es correcto: Aceptar

• Si hay alguna diferencia: Escribir al asegurado, tomador y a la entidad (comunicación automática)

• Si no contestan en 15 días: Suspender garantías (automático)

• Si mandan modificación: Alta de animales

¿A qué fecha se hace el control?

• A fecha de entrada en vigor de la póliza



¿Se admite el cambio de calificación?

Puntos clave de gestión
Correcta calificación para saneamiento

Debe indicarse una correcta calificación para saneamiento, ya que, de no ser así, en caso de siniestro se aplica una minoración.

No se admite en ningún caso, salvo: Cuando se pincha al animal 10 días antes de la contratación de la póliza. 
En este caso se permite el cambio 10 días después.

45% minoración en el pago de la indemnización

Tras aplicar la minoración el importe final a percibir sería de 4.039,20 €.

Si, de un total de 13 reproductoras, se producen 6 bajas, 
correspondería una indemnización inicial aproximada de 7.650 €. 



Puntos clave de gestión
Prioridades de la contratación 2026

Refuerzo en los controles de 

calidad

1

Aplicar IA en los controles

2

Automatización de procesos

3

Controles de contratación antes de 

su inicio (pruebas)

4

Automatización de tareas 

innecesarias

5 6

Continuar con la incorporación 

de comunicaciones en el tercero 

de confianza



4. Acciones de Marketing y Comunicación

Ángel Paz de las Heras, Servicio de Marketing 



Índice de Calidad Percibida (ICP) 2025

NPS
(% Promotores - % Detractores)

Calidad Global
(Media, escala de 0 a 10) 

7,20 +30 89%
+21 cc vs. 2024 +10 pp vs. 2024

Subida generalizada en todos los indicadores

Fidelidad
(%Contratará)

+4 pp vs. 2024

7,89 +43 94%Ganado



Seguros pecuarios – Plan 2026
La importancia de estar asegurado - Implantaciones pecuario

3% 
Ej.25

7% 
Ej.25

92% 
Ej.25

13% 
Ej.25

38% 
Ej.25

Contamos con 12 líneas de ganado las cuales representaron el 24% del recibo de 
prima total de Agroseguro en 2025

El recibo de prima 
de los seguros de 
ganado ascendió 
a 244M€ en 2025

Lo que se traduce en la siguiente

implantación



Seguros pecuarios – Plan 2026
La importancia de estar asegurado – Línea vacuno reproductor y producción 401 

Implantación ejercicio 2025

38% 
Carne 

Leche  

20% 

80% 

¿Por qué es prioridad enforcarnos en la línea 401?

Implantación:

• Salamanca (7%)
• Cáceres (7%)
• Badajoz (10%)

37% 

Carne 



Jornadas
Colaboraciones Asociaciones

Folletos
Banners

Infografía
Argumentario ventas
Videos
Landing
Píldoras informativas

Inserciones revistas
Notas de prensa

Artículos
Entrevistas

Televisión
Nacional / Autonómica

Radio
Nacional / Autonómica

Linkedin
Youtube
Web

Mailing
E-mailing
SMS
Push

Circular implantación

Seguimiento
Encuestas

Plan de Marketing Ganado



Sabemos que una explotación de vacuno cualquier imprevisto sanitario o reproductivo puede 
suponer un impacto económico muy importante

Plan de Marketing Ganado Argumentario ventas



¿Por qué tener un seguro? 

Baja = Indemnización 

Ingresos protegidos 

Continuidad garantizada 

Control del riesgo 

Baja = pérdida total

Menos terneros vendidos

Riesgo de descapitalización

Dependencia del azar 

Este seguro no es un gasto, es una red de seguridad para su explotación 
Protege animales, terneros y la estabilidad de su negocio

Mensaje clave 

Con seguro Sin seguro

Plan de Marketing Ganado Argumentario ventas



El seguro tiene un importante apoyo público
•Subvenciones estatales (ENESA)
•Subvenciones autonómicas adicionales (dependen de CCAA)
Por un coste reducido, el ganadero protege miles de euros en valor ganadero

“Es caro”

El seguro no sustituye una buena gestión, la complementa frente a riesgos que no 
dependen del ganadero

Ya tengo buena sanidad y manejo

Precisamente el seguro se contrata para cuando pasa lo inesperado: un solo siniestro 
puede superar varios años de prima.

Nunca me ha pasado nada”… ¿y si sigo igual?

Para no parar la actividad, la indemnización se cobra en menos de 30 días. 

Cuando pasa algo… ¿cuándo cobro?

Preguntas frecuentes  

Plan de Marketing Ganado Argumentario ventas



Plan de Marketing Ganado Inserciones revistas
Notas de prensa

Artículos 
Entrevistas

Nacional:   ASOPROVAC, FRISONA 
                  
Regionales:
        
 Galicia    AGACA, AXENDA AGRARIA,
                 IGP TERNERA GALLEGA, VACA PINTA     

Asturias  ASEAVA, ASEAMO, EL CORREO

Castilla y León  TIERRAS GANADERÍA, VACUNO DE ELITE

Notas de prensa: inicio campaña, jornadas, … 



Plan de Marketing Ganado

Nacional: patrocinio Onda Agraria (Onda Cero)
                      Todo Seguros (Capital Radio)
                  
Autonómica: Aragón Radio, Radio Surco            
En estudio campaña en Extremadura y Castilla y León

Cadenas de radio donde se concentra mayor número de animales por asegurar

Posibilidad de gestionar entrevistas o reportajes en los 
programas patrocinados.
    

Radio
Nacional / Autonómica



Plan de Marketing Ganado

Nacional: patrocinio 
TV2 programa Agrosfera

RTVplay
                  

Autonómica: 
Aragón TV, CMN, Canal 

Extremadura, RTVCYL, TV Galicia

 

Televisión
Nacional / Autonómica

Cadenas de televisión donde se concentra mayor número de animales por asegurar

Posibilidad de gestionar entrevistas o reportajes en los 
programas patrocinados.



Plan de Marketing Ganado Circular implantación

La relación de términos municipales que se 
caracteriza por tratarse de municipios con un 
recibo de prima disponible superior a 100.000 
euros y en los que hay más de 1.000 animales por 
asegurar. 

Se incluye una relación de mapas de aquellos 
términos municipales cuyo recibo de prima 
potencial de aseguramiento es más significativo.

Disponible 2ª quincena de mayo.

Existe la posibilidad de facilitar esta información a 
nivel de algún ámbito geográfico determinado en, 
(aflores@agroseguro.es).

mailto:aflores@agroseguro.es


Plan de Marketing Ganado Folletos
Banners

Producción: 
vacuno de producción y reproducción
vacuno cebo

Creatividad: 
2 versiones y formatos 
informativa / comercial

Formatos: 
PDF
Whatsapp

Disponibles: 
web: Entidades coaseguradoras 

https://agroseguro.es/conocenos/entidades-coaseguradoras/


Plan de Marketing Ganado Folletos
Banners

Producción: 
vacuno de producción y reproducción
vacuno cebo

Creatividad: 
2 versiones y formatos 
informativa / comercial

Formatos: 
PDF
Whatsapp

Disponibles: 
web: Entidades coaseguradoras 

https://agroseguro.es/conocenos/entidades-coaseguradoras/


Plan de Marketing Ganado Mailing
E-mailing
SMS
Push

Estrategia:

      - Estudio de asegurados que no han renovado en las 2 últimas campañas

      - Venta cruzada ganaderos con seguro de RyD 
 - Envío segmentado por ámbito, tipología, tamaño,…
 - Envío “momento caliente”, recepción solicitud de recogida,
                      renovación del seguro RyD
 - Seguimiento de los envíos (no “abrumar” al ganadero)

      - Revisión y mantenimiento de las actuales comunicaciones (pólizas no renovables)  



Plan de Marketing Ganado

Landing page : A diferencia de una web convencional, elimina 

distracciones como menús de navegación para enfocar al usuario 

en una oferta específica.

•  Enfoque único: Está dedicada a una sola 
campaña, producto o servicio.

•  Sin navegación compleja: Generalmente no 
tienen menús principales para evitar que el 
usuario abandone la página.

•  Contenido persuasivo: Mensajes directos y 
relevantes que responden al anuncio o enlace 
desde el que llegó el usuario.

Infografía
Argumentario ventas
Videos

Landing
Píldoras informativas

https://agroseguro.es/landing-ganado/

https://eur01.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Fagroseguro.es%2Flanding-ganado%2F&data=05%7C02%7Capaz%40agroseguro.es%7C07c0d9338b09474a9aa908deaa8e4255%7Cdaa8c64d57154d50a66cb1ecf4744549%7C0%7C0%7C639135725157768565%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJFbXB0eU1hcGkiOnRydWUsIlYiOiIwLjAuMDAwMCIsIlAiOiJXaW4zMiIsIkFOIjoiTWFpbCIsIldUIjoyfQ%3D%3D%7C0%7C%7C%7C&sdata=%2B1xcHtsUYUe67hdc%2FjtRhfbjvb%2Fbfjs7pBaJWgrYZbQ%3D&reserved=0
https://eur01.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Fagroseguro.es%2Flanding-ganado%2F&data=05%7C02%7Capaz%40agroseguro.es%7C07c0d9338b09474a9aa908deaa8e4255%7Cdaa8c64d57154d50a66cb1ecf4744549%7C0%7C0%7C639135725157768565%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJFbXB0eU1hcGkiOnRydWUsIlYiOiIwLjAuMDAwMCIsIlAiOiJXaW4zMiIsIkFOIjoiTWFpbCIsIldUIjoyfQ%3D%3D%7C0%7C%7C%7C&sdata=%2B1xcHtsUYUe67hdc%2FjtRhfbjvb%2Fbfjs7pBaJWgrYZbQ%3D&reserved=0
https://eur01.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Fagroseguro.es%2Flanding-ganado%2F&data=05%7C02%7Capaz%40agroseguro.es%7C07c0d9338b09474a9aa908deaa8e4255%7Cdaa8c64d57154d50a66cb1ecf4744549%7C0%7C0%7C639135725157768565%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJFbXB0eU1hcGkiOnRydWUsIlYiOiIwLjAuMDAwMCIsIlAiOiJXaW4zMiIsIkFOIjoiTWFpbCIsIldUIjoyfQ%3D%3D%7C0%7C%7C%7C&sdata=%2B1xcHtsUYUe67hdc%2FjtRhfbjvb%2Fbfjs7pBaJWgrYZbQ%3D&reserved=0
https://eur01.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Fagroseguro.es%2Flanding-ganado%2F&data=05%7C02%7Capaz%40agroseguro.es%7C07c0d9338b09474a9aa908deaa8e4255%7Cdaa8c64d57154d50a66cb1ecf4744549%7C0%7C0%7C639135725157768565%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJFbXB0eU1hcGkiOnRydWUsIlYiOiIwLjAuMDAwMCIsIlAiOiJXaW4zMiIsIkFOIjoiTWFpbCIsIldUIjoyfQ%3D%3D%7C0%7C%7C%7C&sdata=%2B1xcHtsUYUe67hdc%2FjtRhfbjvb%2Fbfjs7pBaJWgrYZbQ%3D&reserved=0


Plan de Marketing Ganado

Se realizarán varias piezas dirigido a los distintos 
actores (mediadores, ganaderos, ...)

Recoge los mensajes clave y tratarán de aspectos de 
mayor interés  relacionados con el producto como la 
descripción de una peritación estándar, testimoniales 
de ganaderos o breve explicación por técnicos o 
expertos de aspectos relacionados con el seguro.

Estarán disponibles en diferentes canales como la 
página web de Agroseguro, youtube, post de linkedin, 
presentaciones, ….

Infografía
Argumentario ventas

Videos
Landing
Píldoras informativas



Infografía
Argumentario ventas
Videos
Landing

Píldoras informativas

Plan de Marketing Ganado

Mensaje audiovisual o escrito de corta duración, diseñado para transmitir un 
concepto, idea o conocimiento muy concreto de forma rápida, clara y directa

• Concisión: Se centran en un solo tema o concepto específico

• Formato Audiovisual: El vídeo es el formato más popular y efectivo

• Accesibilidad: Son fáciles de consumir en cualquier momento y lugar

• Orientación práctica: Ofrecen información práctica aplicable de inmediato



Plan de Marketing Ganado Infografía
Argumentario ventas
Videos
Landing
Píldoras informativas

Pieza visual que combina imágenes, iconos y 
textos breves para simplificar información 
compleja, facilitando su comprensión rápida y 
atractiva.

Se realizarán varias a lo largo de la campaña 
de acuerdo a los argumentarios de ventas o 
mensaje claves.

Disponible en la página web para su consulta o 
descarga, presentaciones o LinkedIn o 
creatividad de otras piezas. 



Plan de Marketing Ganado LinkedIn
YouTube
Web

VIDEO 20”
MULTIDEVICE (MOBILE/DESKTOP/TABLET)

Impacto dentro de la plataforma sobre los usuarios de la red social que han declarado 
que trabajan en una empresa agropecuaria, personas que tienen aptitudes para el sector 
agropecuario, personas formadas en ganaderia…

Inclusión de post y videos en canal propio.
60K
VISIONADOS

¡Contamos ya con 8.096 seguidores!



Plan de Marketing Ganado LinkedIn

YouTube
Web

VIDEO PRE-ROLL 20”/60”
MULTIDEVICE (+/-60% CTV - +/- 40% MOBILE/DESKTOP/TABLET)

SEGMENTACIÓN: GANADERO 
(producción ganadera, ámbito, etc.)

1 1 0 K

VISIONADOS

0,3M

IMPRESIONES

Inclusión de videos en canal propio.



Plan de Marketing Ganado LinkedIn
YouTube

Web

Actualización de todos los contenidos
    - Líneas de seguro
    - Notas de prensa
    - Documentación
    - Piezas de comunicación
    - ….



Plan de Marketing Ganado Jornadas
Colaboraciones Asociaciones

Jornadas

    - Zafra   19 mayo 2026
    - Valladolid  26 mayo 2026
    - Santiago de Compostela 28 mayo 2026
    - Santander  04 junio 2026
    - Nacional (online)  05 junio 2026

Colaboración asociaciones

    - En estudio
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